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内容概要

工学结合新思维高职高专财经类“十二五”规划教材是对外经济贸易大学出版社贯彻教育部教
高[2006]16号《关于全面提高高等职业教育教学质量的若干意见》精神，联合天津对外经济贸易职业
学院、天津职业大学、河北工业职业技术学院、北京工业职业技术学院、天津国土资源和房屋职业学
院、天津海运职业学院等国家、省
(直辖市)
级示范性高等职业院校推出的一套面向高职高专层次、涵盖不同专业的立体化教材。
本系列教材包括国际经贸、财会金融、工商管理、物流管理、电子商务、旅游与酒店管理六个专业。
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章节摘录

版权页：插图：8.试业、开业为了保证广大商户的经营利益，商场可以举行比较隆重的首次试业、开
业仪式，以树立本项目的形象与提升本项目的知名度，引起社会的关注，进而有利于商场以后的正常
营业、运作。
9.商业物业管理商业物业要做旺，商铺及周边环境非常重要，必须有配套的规范的运营管理体系和旺
场措施，如水电配套、物业管理、形象统一宣传等。
这样才能保证商户的正常经营，在洽谈的时候会给商户安全感和信心。
（五）招商渠道商业物业招商可以委托专业招商咨询机构进行项目招商，也可自己搭建招商团队进行
招商工作。
对于商业房地产项目来讲，将国际知名零售商请进来是有利于整个项目招商的，通常国际招商咨询机
构更了解国际知名零售商的需求，所以委托国际专业咨询机构进行商业房地产项目的前期招商更能有
效促进项目的进展。
招商渠道的主要形式分为境内和境外两种，以境外招商最为复杂。
境外招商不同于在境内举办的各种招商活动，它是一种跨国界、跨经济形态、跨文化的传播和沟通，
涉及政治、经济、文化领域，前往国家和地区的对外投资法律、语言环境、风俗习惯乃至宗教信仰都
将对举办招商活动产生直接的影响。
招商企业要根据项目拟引进的商家情况，选择恰当的招商渠道。
1.项目洽谈会项目洽谈会是招商最为常见的一种形式。
它是由招商单位携拟与合资、合作或引进的项目，有针对性地与商家洽谈。
其特点是针对性强，易于吸引有兴趣的客商。
影响大，实效性好，主办者可以派遣技术专家与客商直接进行接洽。
2.项目发布会项目发布会是招商经常采用的方式，它是由主办者在一定的场合公布拟引进合资、合作
的项目，阐述招商项目的特点和技术、资金要求，以期吸引客商。
3.经济技术合作交流会经济技术合作交流会是一种层次较高、范围较大的招商引资方式。
其特点是层次较高，范围较大。
可以是多种行业的招商。
4.投资研讨会投资研讨会是一种较小型、时间较短的招商形式。
它通常是由政府部门、经济研究机构举行的区域性投资战略、政策、现状和发展趋势的研究讨论会。
其特点是灵活，既是务虚，又重务实，主办单位可以公布一些项目进行招商，可以介绍本地区的投资
环境和利用外资的政策，达到宣传的效果。
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编辑推荐

《房地产销售实务》：工学结合新思维高职高专财经类“十二五”规划教材。
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