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内容概要

　　《现代推销技术》主要内容包括走进推销、推销人员角色认知、现代推销概念认知训练、推销人
员的职业生涯规划训练、推销员心理素质、分析、掌握顾客心理训练、推销心理素质训练、推销模式
认知、推销方格理论、顾客心理与购买行为、推销方格与顾客方格、推销理论模式、爱达推销模式、
迪伯达推销模式、埃德帕推销模式与费比推销模式等。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<现代推销技术>>
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点二　推销人员的职业生涯规划训练　项目任务二　推销员心理素质　　知识点一　分析、掌握顾客
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找顾客技能训练　　知识点二　接近顾客技能训练　项目任务二　销售谈判技能训练　　知识点一  
营造良好的洽谈气氛训练　　知识点二　价格谈判技能训练　　知识点三　介绍产品的训练　项目任
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客管理　知识点一　推销组织的类型　知识点二　顾客管理　知识点三　顾客投诉的处理附录　推销
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