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内容概要

　　教您理解厂商关系的实质和通路管理；掌握商超选择与进店方法；理解代理/经销商选择的思路与
标准、注意事项及误区；掌握代理/经销商选择的工作流程和评估工具。
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书籍目录

第一讲：厂商关系的实质 
第二讲：商超选择与评估动作分解 
第三讲：代理商/经销商选择的标准及动作分解（一） 
第四讲：代理商/经销商选择的标准及动作分解（二） 
第五讲：代理商/经销商选择的标准及动作分解（三、四、五、六） 
第六讲：代理商/经销商选择的注意事项与评估工具 
第七讲：代理商/经销商选择的误区与动作分解流程 
第八讲：解决经销商你爱他他不爱你的问题——新客户合作意愿促进谈判技
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