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内容概要

实用与审美的有机结合更多的还是来源于设计师的不断探索和实践。
     本期所选优秀作品均融合了设计师独特的体验。
如散发着自由气息的“奥雷斯塔德预科学院”、水车流转风情的“瑞士尼罗格兰陶瓷宁波展厅”等。
每件作品都充分考虑到了实用需求与审美需求。
     本杂志将会一如既往地为大家呈现更多优秀经典作品！
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章节摘录

　　在我们好不容易搭上的士赶到韦文生的办公室时，已经与约定的时间相去甚远，一路忐忑的心在
见到韦先生的那一刻得以安定。
韦文生的公司厂址原本是一个大的仓库，其中还有一段历史，从保留下来的传送带和楼梯还能隐约感
受到曾经的气息。
在这一栋楼里有着很多家设计公司，他们可能是因为喜欢这里宽敞的场地，也有可能是因为这里较安
静，不管什么原因，选择在这里设计，绝对是个不错的主意，够敞亮，够静谧，还够艺术。
　　韦文生是个和气的人，这一点在进入他办公室的那一刻就深有体会。
说话时淡淡的口气就像是对着多年的老友，既不疏离，又不会过于客气。
也许正是因为这样的一种和气，才验证了俗语中的一句“和气生财”。
韦文生不做家装项目，多做工装项目，他设计的餐厅生意一家比一家火爆。
虽然他本人并不认为餐厅的生意如此火爆是他设计的缘故，但是这种说法还是一传十，十传百，说到
现在，他也只能一笑了之了。
　　都说一个成功的人背后一定会有不为人知的艰辛，韦文生也并不是一帆风顺的。
他一路做过服装设计、舞台设计、电影布景，后来转行做施工，再后来又去做广告，设计的路子他算
是都走遍了，每一样他都走在别人前面，又在别人进去时退了出来。
这样的经历，对于现在做室内设计的韦文生来说是一笔丰厚的财产，而且是谁也夺不走的财富。
　　设计本身就不是一门单独的学问，用韦文生自己的话说就是：设计是相通的，只有融会贯通，才
能做好设计。
而他，便是将这些年的经验渗进自己的设计中，这种帮助是潜移默化的。
因为接触的面越广，思路才会越宽，有了前面的积淀，才能在设计中绽放出丰厚的内涵。
正如牛顿曾经说过的一句话：“我能看得更远一些，那是因为我站在巨人的肩膀上。
”　　有了这些经验做基础，韦文生的设计之路越走越顺。
大多数设计师都觉得做酒店之类的大型工装项目费时费力，所以很少去做，但是韦文生却更不愿意去
做家装的项目，所以他更多的是去做餐厅、酒店、水疗会所之类的工装项目。
在他看来，做家装的项目就是在给业主当助手，自己的思想得不到发挥，做下来也会觉得很憋屈，所
以这种当助手的活儿他不愿意去做。
要做，便让他自主发挥。
　　这样一来，韦文生的大部分心思都用在了做工装项目上，从项目选址到商业定位，从空间布局到
氛围的营造，他都以商家的利益为出发点，让商家的投资能够得到高收益的回报。
而做好这些，就必须了解市场，韦文生对商业的敏锐度在他设计的项目中再次被肯定。
但是他看得很清楚，说自己虽然有商业眼光，但是却不是做生意的料，因为自己不会“斤斤计较”，
所以他还是很安心地继续做他的设计师，看到自己设计的店生意红火，就觉得很满足。
　　酒店、饭店设计中需要考虑很多东西，需要根据甲方的要求来完善，思考甲方的意图来做，比如
说定位，韦文生在做项目时都会根据自己的考量给甲方提出忠诚的意见。
有时候他会觉得某个路段不适合做商业项目，他便会努力劝说雇主放弃，并不会因为自己要做那个项
目而放任别人去投资。
所以他说他设计的餐厅生意好，那也是考虑了很多因素才会有的结果，并不是运气好。
　　做设计十几年，做室内设计也好几年，广东是站在中国设计界前端的地区，韦文生在看到它的发
展的同时也看到了设计界面临的问题。
就如每个新生事物的发展一样，经历过蓬勃的发展之后，设计界也到达了一个瓶颈时期，设计师们面
临着一个停滞不前的模糊时期。
韦文生将这一阶段称为“洗牌”阶段，他觉得现在设计界面临一次重新洗牌的过程，或者又称之为“
洗脑”。
其实这也是一个优胜劣汰的过程，只有能顶住压力，走出瓶颈的设计师才能真正站到设计界的前沿。
　　对于近年来内地设计的发展，韦文生觉得：“内地设计发展非常迅速，但是却有明显的‘偏科’
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现象，要解决这个问题，就应该走更专业化的路线，让设计更加细化。
”　　对于正在做设计或即将从事室内设计行业的设计师，韦文生说：“不管怎样，设计这条路是不
能激进的，因为设计不是你会几个软件，从设计院校出来就能做的。
懂软件只能说你有了一支笔，但是怎样用这支笔来画设计图，还得看你头脑的反应，所以基础不可少
，经验更加不可缺，有了这样的认知，才能端正态度，才能走好设计这条路。
”　　在采访接近尾声的时候，韦文生说了一句让我印象深刻的话：“商人赚利，我们赚名。
设计做好了，就名利双收。
”其实不管做什么，都必须有所投入，我们称之为“投资”。
而设计，也是一项有目的的投资，我们不一定赚钱，但至少我们要赚名。
名利双收，是最好的；名利各取其一者，也是成功的。
　　从设计师的角度来看，韦文生是成功的；从他做的项目来看，他无疑是做得很好的。
所以他的投资算来也是很成功的。
而我们，惟愿他每一次投资都有好的回报，也希望看到“瓶颈”期过后，会有一片坦途！
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