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内容概要

本書作者E. Aronson是經典級的社會心理學家，也是社會心理學大師L. Festinger在史丹福大學的得意門
生，平生致力於將實驗結果用於解決社會問題。
E. Aronson雖然是實驗派學者，但無實驗派的技術匠氣，反而深具社會思想，而且說故事能力很強。
本書的特色是story-telling approach. Social Psychology is full of good stories（說故事取向，社會心理學充滿
很棒的故事）。
美國心理學會頒發的主要獎項分為研究貢獻獎、教學貢獻獎、寫作貢獻獎，E. Aronson是美國心理學
會一百多年歷史中，唯一獲得三大獎的學者。
台灣社會心理結構的基調是傳統中華文化與美國文化的衝突整合，本書2010年最新版已經加入不同社
會文化的比較內容，讀者閱讀本書，將啟發你發現台灣的故事。
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