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前言

　　前言　　一個好的銷售員，總是善於恰到好處地與顧客進行有效溝通，讓顧客不自覺對自己產生
信賴感，感受所推銷產品的魅力所在，最終心甘情願地掏腰包買單。
　　曾經有一個關於有效推銷的故事：二次大戰的時候，美國軍方推出了一個新的保險險種，這個保
險是，假如士兵每個月交10美元，那麼萬一上戰場犧牲了，將得到1萬美元。
這個保險險種推出來後，軍方認為士兵們一定會積極購買。
於是他們下令到各連，要求每個連的連長向大家介紹這種險種，並鼓動大家購買。
　　這時其中的一個連，按照上級的命令，把戰士們召集到一起，向大家說明這了個
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内容概要

　　你始終不知道如何說出一口好商品？
你還在想要怎麼說服客戶毫不猶豫購買你的產品嗎？
面對客戶的殺價總是無法從容以對？
《催眠師的業務成交術──讓顧客像著了魔似的瘋狂買單》用簡單的技巧告訴你，用對的方法銷售，
就能開出業績紅盤，開創自己的事業高峰！
　　你還找不到正確的方法做銷售嗎？
　　當一個業務，每天跑斷腿，說破嘴，也不見得能夠每個月開出業績紅盤，因為你找不到正確銷售
的方法，所以一直事倍功半！
　　想要成為一個職場上的頂尖銷售員，可不能繼續這樣渾渾噩噩！
知名財經作者中村勝宏要用《催眠師的業務成交術──讓顧客像著了魔似的瘋狂買單》告訴你，如何
練就你怎麼說顧客就怎麼買單的銷售手法，透過9種不同銷售祕計，讓你無論是在推銷商品，或者與
顧客斡旋，甚至售後服務，面面俱到，成為頂尖銷售員！
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作者简介

　　中村勝宏，自學生時代就對日本趨勢大師大前研一的著作著迷。
學校畢業後即投入日本財經界，對近十年的亞洲政經現象頗有獨到見解。
2006年大前研一提出「Ｍ型社會」理論後，他即開始專研此現象對全球所造成的影響，並於報刊雜誌
發表多篇相關文章。
另外，中村亦深入專研華倫·巴菲特，企圖從巴菲特的公開談話及坊間數十本有關巴菲特的著作中，
以深入淺出的方式帶領讀者，根據巴菲特的理財思維，建立成功的投資概念。
目前中村擔任日本跨國性企業的中國分公司業務主管，專職培訓業務人才，與兩岸三地人士多有往來
。
　　著有：《Ｍ型社會的職場成功學》、《夾心式管理──好主管一定要知道的21個管理技巧》、《
成交與不成交的距離只有0.01mm》、《加薪與被裁員的距離只有0.01mm》、《震撼人心的說話課》
、《我的第一本投資理財書》、《夾心主管的聰明管理學》、《35歲前要給自己的33個禮物》（易富
文化出版）、《我的第一本職場心理學──每天10分鐘，搞懂心理學》（我識出版）。
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