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前言

　　前言在現代社會中，人與人相互之間合作的機會越來越多。
一個會說話的人，就可以流利地用語言表達自己的意圖，能把道理講得很清楚，而且層次分明，有條
有理，使客戶和合作夥伴都樂於接受。
口才好、說話流利動聽的人，他在事業上成功的希望就大。
　　無數事實都證明了能說善道的好處，口才好的人在各種場合都能如魚得水。
他能夠從容自若地與各色人等巧妙周旋；他可以口吐蓮花，把產品介紹得人見人愛；他可以不辱使命
，在談判桌上贏得主動；他能夠使自己的下屬熱血沸騰；或者贏得老板的青睞，讓自己在職場上平步
青雲⋯⋯　　好口才融合了一個人的觀察能力、認知能力、思維能力、分析能力、判斷能力和推理能
力，是一個人，人生閱歷和社會經驗的綜合體現。
日常生活中，我們經常會碰到這樣一些情況：有的人拿著稿子講話，頭頭是道，口若懸河，一旦丟開
稿子，就變得前言不搭後語；有的人私下裏議論他人，眉飛色舞，天花亂墜，一旦露面於大庭廣眾之
下，便笨口拙舌。
還有的人說話不看對象，不注意場合，不考慮後果。
由此可見，學會說話，掌握一定的談吐技巧，是生活中不可缺少的一門學問。
 說話準確、流暢、生動，是衡量職業人士思維能力和表達能力的基本標準，也是考核他是否具備職業
競爭力的重要指標。
更重要的是，語言能力是提高自信心的強心劑。
一個人如果能把自己的想法或願望清晰、明白地表達出來，那麼他內心一定具有明確的目標和堅定的
信心，同時他充滿信心的話語也會感染對方，吸引對方的注意力，直到讓人們相信，他的自信心對他
人有著巨大的幫忙。
　　重視溝通的年代，口才差的人一定會吃虧。
有百分之九十的成功者，都是溝通高手。
想成為領導者的首要條件，就是擁有一副好口才。
所以，現在就開口吧，別在意對方的反應甚至是嘲笑，只管自己說的是否清楚、乾脆，是否把要說的
話都說出來了。
只要堅持不懈，一定會有所收獲，一定會感到自己的心裡漸漸地充滿自信的力量，說話的技巧也會大
有長進。
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内容概要

　　說話力就是競爭力　　說話的成功，在於有沒有掌握「攻心」的關鍵。
　　說話準確、流暢、生動，是衡量職業人士思維能力和表達能力的基本標準，也是考核他是否具備
職業競爭力的重要指標。
無數事實都證明了能說善道的好處，口才好的人在各種場合都能如魚得水。
他能夠從容自若地與各色人等巧妙周旋；他可以口吐蓮花，把產品介紹得人見人愛；他可以不辱使命
，在談判桌上贏得主動；他能夠使自己的下屬熱血沸騰；或者贏得老板的青睞，讓自己在職場上平步
青雲⋯⋯　　好口才融合了一個人的觀察能力、認知能力、思維能力、分析能力、判斷能力和推理能
力，是一個人，人生閱歷和社會經驗的綜合體現。
學會說話，掌握一定的談吐技巧，是生活中不可缺少的一門學問。
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编辑推荐

　　本書特色　　說話力就是競爭力　　說話的成功，在於有沒有掌握「攻心」的關鍵。
　　說話準確、流暢、生動，是衡量職業人士思維能力和表達能力的基本標準，也是考核他是否具備
職業競爭力的重要指標。
　　無數事實都證明了能說善道的好處，口才好的人在各種場合都能如魚得水。
他能夠從容自若地與各色人等巧妙周旋；他可以口吐蓮花，把產品介紹得人見人愛；他可以不辱使命
，在談判桌上贏得主動；他能夠使自己的下屬熱血沸騰；或者贏得老板的青睞，讓自己在職場上平步
青雲⋯⋯　　好口才融合了一個人的觀察能力、認知能力、思維能力、分析能力、判斷能力和推理能
力，是一個人，人生閱歷和社會經驗的綜合體現。
　　學會說話，掌握一定的談吐技巧，是生活中不可缺少的一門學問。
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